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«Seulonvaplusvite,
Ensembleonvaplusloin »

Responsable commercial et événementiel:
Matthieu Del Ben

partenairesannemasserugby@gmail.com
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RUGBY Auvergne-Rhone-Alpes



Cette saison encore, le Rugby Club Annemassien cherche a se rendre
dynamique et attractif en prénant les valeurs, telles que le Respect,
'Engagement et [I'Esprit d’Equipe, sur tout le territoire de
I’'agglomeération annemassienne. Il multiplie ses actions afin de se
structurer, se développer et avancer avec ses licenciés et ses
partenairespour écrirelesplusbellespagesdeson histoire.

Comme toujours,nous savons que nous pouvons nous appuyer sur nos
partenaires. Par votre soutien, vous étes un pilier et un acteur majeur
de notre progression.

Alorsn’hésitezpasanousrejoindrenos «jaunes et bleus ».
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Vimmenasse< 3
I cest: s

250 Licenciés
40 matchs par an

A domicile

12 Catégories

3 Salaries




Secrétaire
Géncérale:
M.PERRIN

Arnaud

Président
M.BRUYERE
Marc

Trésorier:

M. CHEMINAL

Paul

Organigramme

Responsable
Péle Jeune
M. TROLAT

Guilhem

Responsable
Po6le Sénior
M.PERRIN

Arnaud

Responsable Ecole
de Rugby

M.ETIENNE
Alexandre

Comité:

Mme. DIMEOVita
Mme. LEGLISE Virginie
Mme JOVARD Maryline

M. FENEUL Christian
M.BONTRON Marie-Lorraine
Mme. HUDRY Patricia

M.JOOST Jérbme

M. JAMMES Lionel

M. MARIET Daniel
M.ETIENNE Alexandre

Secrétaire
Comptable:
Mme. MELLIER
Tiffany

Directeur Sportif:
M. TROLAT
Guilhem

Responsable
commercial:
M.DELBEN
Matthieu
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Visibilite ]
Stade Henri Jeantet
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Pancarte barriere
terraind’honneur

Support Taille (m)

1 o(,)sgox 300€ Terrain Annexe Terrain Honneur
’

2 250X 1 250€
0,80
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3 1,50 X6 1 500€ Entrée o T _
Stade AL Pancarte murale terrain
d’honneur
4 3,00 X 2 000€
1,50
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Laloidéfinit:

Autrementdit:

Fiscalité:

AvantagesFiscaux

«Unsoutienmatérielapporté auneceuvreou a
une personne pour ’'exercice d’activités

présentantunintérétgénéral, sanscontrepartie

directedelapartdu bénéficiaire».

Lemécénat constitueundon.llvalorisel’image
institutionnelledel’entreprise. Celle-ci n’attend
aucune contrepartiedel’argent oudu soutien
apportéal’association.Néanmoins,
I’association peutvaloriser sonmécene. Elle
peutleciter sur sessupportsde communication
en faisantapparaitrelenomoulelogode
I’entreprise (al’exceptiondesentreprises
d’alcool et de tabac).

Méme siles contrepartiessontpluslimitées,le
bénéfice fiscal estnettementplusintéressant
pour I’entreprise:réductiond’impbétsde 60% de
lasommeversée.

«Un soutienmatérielapporté aune
manifestation,aune personne,aunproduitoua
uneorganisationenvued’enretirer unbénéfice

direct».

Le parrainage estuneprestationdeservice.ll
réponddoncaunedémarchecommerciale
explicitement calculée. Sesretombéesdoivent
étrequantifiables et proportionnéesa
I'investissementinitial. Le parrainage sertala
promotiondes produitsetdelamarquede
I'entreprise.

Lesdépensesdeparrainage sontassimiléesa
desdépensesdenaturepublicitaire et sontainsi
traitéescomme fraisgénéraux. De par son
caractérecommercial,ladépense de parrainage
doit fairel’objetd’'une facturation.




